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EDITORIAL

RECONOGIMIENTO A LOS EMPRESARIOS PERUANOS
RESIDENTES EN ESPANA

Las estadisticas, informes y andlisis realizados por los organismos oficiales espafioles no dejan lugar a dudas sobre el aporte de
los inmigrantes a la generacion de riqueza en Espaia. Hoy en dia los inmigrantes se Incorporan como nueves cotizantes a la
Seguridad Social, contribuyendo a garantizar la solvencia del sistema, El flujo constante de trabajadores Inmigrantes que data de la
(iltima década del siglo XX, lejos de ser rechazada, ha sido paulatinamente absorbida por ka aconomia espafiola. Se constata ademés
que nuevos mercados laborales se abren para los inmigrantes (el sector de la hosteleria y la construceion, por citar algunos ejem-
plos), de manera que serd necesario cancebir los canales necesarios para que nuestros jovenes trabajadores puedan Integrarse en
¢l mercado laboral sin necesidad de exponerse a riesgos, humillaciones e ilegalidades.

Ahora bien, el esfuerzo de integracion debe ser fruto de la convivencia y respeto mutuo, en esta tesitura el papel de las institucio-
nes es clave para lograr que el esfuerzo emprendedor sea canalizado correctamenta y fomentar la actividad empresarial como una
opcién de insercidn socio-laboral, generacion de rigueza y creacion de empleo,

Precisamente por ello, la Camara de Comercio de Perd en Espafia realiza este Primer Encuentro de Empresarios Peruanos residen-
tes en Espafia con el propdsito de hacer piblico nuestro reconacimiento institucional a los empresarios peruancs gue con un loable
esfuerzo han conseguido desarrollar con éxito sus respectivos proyectos empresariales,

Lievar a cabo este evento ha significado plasmar uno de los objetives estatutarios de nuestra institucion: ser |a entidad que agrupa
v representa a los empresarios, profesionales liberales y auténomos peruanos residentes en Espaia. Con su realizacion, la Camara
de Comercio de Perd en Espana, quiers mostrar la capacidad empresarial y emprendedora del peruano, su adaptacion al pais que
lo acoge v sobretodo que en lo econdmico se ha constituido como un agente dinamizader socio-econdmico que aporta riesgo y
decision en la creacion de empresas, siendo ejemplo de competitividad.

Este Primer Encuentro de Empresarios Peruianos residentes en Espafia sirve para destacar el esfuerzo emprendedor del peruang,
ani estan los ejemplos de Carlos Morin, Ricardo Holguin, Giovanna Bottoni, Pedro Albornoz v de todos nuestros asociados y empre-
sarios peruanos que con trabajo, teson y talento han triunfado en el pais que los acoge.

Asimismo hacemos piblico nuestro agradecimientn a Foment del Treball Nacional asf como a la Conselleria de Treball, Comerg,
Industria i Turisme de Catalunya, en la persona de su Conseller, Hble, Sr. Pere Esteve, a Foment del Treball Nacional por su apoyo
institucional en la realizacion de este evento asi como al Sr. Augusto Thornberry, Consul General del Perd en Barcelona por su
inestimable apoyo hacia nuestra institucién. Pero sobre todo a los empresarios, profesionales y auténomas peruanos por Ia confian-
za depositada en nuestra institucion.

Finalmente gueremos hacer hincapié que es nuestro propdsite dinamizar la capacidad empresarial de los asociados para el
crecimiento de sus empresas, brinddndoles servicios especlalizados y aftamente cualificados y creando redes de contacto comer-
cial, posibilitando el acceso a créditos a las pequefias y medianas empresas excluidas de los canales tradicionales. En suma, ser la
institucion referencial y de respaldo para los empresarios inmigrantes.

La Junta Directiva
Delegadcion PERLL:
eammepel Cf Provenza, 214, 77 2° A, Prescott, 256 - Oficina 502 - Torre J - San Isidro-Lirma (Perd)
GMERE | B0 Barcelona (Espafial  hilpiiwww.ceipe.org TIE. 00 511 796 38 42 - Telefax: 00511 221 2180
ﬂl' Telefax: 00G4 93 454 2907 E-mail: coipe@ccipe.org E-mail: cope-peru@ccipe.org - hitp:fwww coipc.org
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PRINCIPALES OBJETIVOS
DE LA CAMARA DE COMERCIO DE PERU EN ESPANA

ENTACH

La Camara de Comercio de Peri en Espafia es una organizacion privada, sin dnimo de lucro, inscrita en el
Registro Nacional de Asociaciones del Ministerio del Interior de Espafia. La Cdmara fue creada en enero de 1995
con el objetivo fundamental de fomentar las relaciones comerciales entre Pert y Espana y servir de plataforma,
enlace comercial y operativo a las empresas que busquen pro activamente la cooperacion empresarial & inversio-
nes entre ambos paises.

La afiliacian a la Camara es voluntaria, coma Iinstitucion goza de absoluta autonomia en el disefo y elabo-
racion de sus actividades y actuaciones en permanente coordinacién con instituciones del sector, su fuente
de financiacion son las cuotas de sus socios y los servicios gue presta. Desde su creacion la Camara de
Comercio de Perd en Espafia ha realizado una labor incesante para incrementar las relaciones comerciales
antre ambos pafses. Para ello, la Camara ha firmado diversos Convenios de Cooperacion con diversas insti-
tuciones publicas y privadas de Per( y Espafia. La Camara es miembro de la Red Coopeco del Programa Al
Invest de la Unidn Europea y forma parte del Comité Bilateral Hispano-Peruano del Consejo Superior de
Camaras de Comercio de Espafia.

La Camara tiene una Delegacion en Lima, Per, el encargado de la misma es el Sr. Martin Otero Garcia.

OBJETIVOS

La Gamara de Comercio de Perd en Espafia tiene como objetivos basicos el fomento, promocién y desarrollo de
los intércambios comerciales y econdmicos entre Espafia y Pert, facilitando para ello las relaciones entre los
empresarios y entidades de ambos paises. Para la obtencion de estos fines, la Camara elabora anualmente sus
Planes de Actuacidn.

Por su experiencia y su contacto con [a realidad economica de ambos palses, pero basicamente por su perma-
nente presencia y vigencia institucional la Camara elabora, con financiacion propia, una serie de proyectos en los
gue considera que la exportacion per se no es suficiente para lograr un crecimiento sostenide de la economia
peruana por lo tanto recomienda desarrollar alianzas estratégicas, joint venture, cooperacion empresarial en todas
sus vertientes: tecnologica, financiera, know how, entre otras, de las empresas peruanas con sus homologas
europeas. Estos proyectos forman parte de una ESTRATEGIA INTEGRAL DE IMPLANTACION PERUANA EN EL
ARCO MEDITERRANED, estos proyectos son: Centro de Promocion de Negocios, Centro de Promocion Turistica,
Centro de Promocion de Inversiones y Centro de Cooperacion Empresarial, que serviran de base para el logro de
un sustancial incremento comercial, de imagen en el mercado espaiol y por ende en el mercado europeo, utilizan-
do a Espafia como puerla de entrada natural a Europa.

LINEAS ESTRATEGICAS DE ACTUACION

La Cdmara de Comercio de Perti en Espaia tiene una linea de actuacion basada en el trabajo conjunto respetan-
do los dmbitos de actuacion y competencias de las empresas € instituciones. Dentro de ese marco, s lineas
estratégicas de la Camara son las siguientes:

- Presentar al Peni como un pais de negocios e inversion, ademas informa, publica y promugve 2 oferta exportable peruana.
- Seruna entidad de promocion y difusién de la imagen del Perl, presentandolo como pais de oportunidades de
negocios e inversion dentro del marco y Ia erientacidn que le da el Estado peruano,
- Ser una entidad incorporada e integrada dentro de diversas instituciones publicas y privadas espariclas.
- Tener una estructura profesional basada en la especializacion para ofrecer a sus asociados, empresa y piblico
interesado servicios de informacién, consultoria y formacian.

- Representar a los empresarios peruanos en Esparia.
- Organizar eventos, seminarios Wécnicos y especializados, relacionados con oportunidades de negocio e inversion en Peni,
- Realizar informes y publicaciones, conforme a los intereses comunes de sus socios,
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- Evaluar y asesorar respecto a los servicios que brinda a sus sotios.

- Fomentar negocios entre sus socios, los pone en contacto, visita a potenciales exportadores y asociaciones de impor-
tancia. Organiza para tal fin seminarios, forums, de acuerdo a los intereses econdmicos de sus socios ¢ instituciones,

- Participar en conferencias, ferias, exhibiciones y eventos internacionales.

SERVICIOS
AREA INTERNACIONAL

La Camara de Comercio de Perd en Espaia ofrece una serie de servicios a sus asociados, exportadores e
inversionistas que los soliciten, con el objetivo primordial de facilitar el comercio e inversion entre ambos paises,
estos servicios estan orientados a ofrecer informacion especializada, estudios, analisis y consultorias empresarial
4 las empresas.

PROMOCION

. Oportunidades Comerciales: Ofertas y Demandas

* Asesoria; Exportacion — Importacion — Inversiones

. Informes Comerciales

. Estudios de Mercado

. Directorios de importadores — exportadores

* Prospeccion y seleccidn de Representante o Distribuidor
. Prospeccion y seleccidn de inversionistas para proyectos.
MISIONES COMERCIALES

. En grupe e individual

FERIAS

* Participacion en Ferias Nacionales e Internacionales

DOCUMENTACION DE COMERCIO EXTERIOR

. Importacion — Exportacion

* Certificados SPG

. Complemento Cuaderno ATA Espafia — Perdl
INVERSIONES

. Elaboracion de Planes de Viabilidad.
* Informes de Programas y ayudas de la Unidn Europea.
. Convenios Bilaterales Perl - Espana

FORMACION
Seminarios — Mesas Redondas
* Congreses — Jornadas Técnicas
- Convenio con el ILI (Instituto de Logistica para Iberoamérica),

ELABORACION DOSSIERS

* Analisis Economico — Financiero
. Revistas especializadas.



CAMARA DE COMERCIO DE PERU EN ESPANA [ 2004
T e e A et N T




CAMARA DE COMERCIO DE PERU EN ESPANA / 2004
[Eus=——ie——aioe 2 s els S

CAMARA DE PERU - Barcelona 26 de marg de 2004
Hble. 5r. Pere Esteve | Abad

Conseller de Comerg, Turisme i Consum
Generalitat de Catalunya




CAMARA DE COMEREIO DE PERU EN ESPARA J 2004
B e e e e e ey




CAMARA DE COMERCIO DE PERU EN ESPARA / 2004

INSTALACIONES HOLGUIN, S.L.

El propietario de Instalaciones Holguin, S.L. es un peruano
que como muchos otros vino a Espana en condiciones adver-
sds, supo enfrentarse a las vicisitudes, primero la de no tener
la documentacion legal requerida, s decir ser ilegal, luego el
de crear una empresa y sacarla adelante, coma lo ha hecho a
la fecha en forma eficiente, s puede decir que es el caso pa-
radigmético del emprendedor peruano nato gue se ha hecho
un porvenir a pulso y sobre todo que ha generado riguezas y
fuente de trabajo en el pais que lo acoge tanto para sus
connacionales como para los espaficles.

Ricardo Holguin Zavaleta, un provinciano del norte del Perq,
nacid en Trujillo (Perd) en el afio 1970; es el Gltimo d el peque-
fio de nueve hermanos, sus padres Segundo Holguin y Espe-
ranza Zavaleta, tenian una pequedia empresa dedicada a la fa-
bricacion y venta de muebles de madera; sus estudios secunda-
rios los realizo en el Colegio Nacional Ricarde Palma de Trujillo, al
término de la ensenanza secundaria ingresd en la Universidad
Nacional de Trujille en la Facultad de Mateméticas.

La década de los noventa fue decisiva en su vida, asi en el
afo 1991 decide emigrar a Espafia con la ilusidn de trabajar
en lo que sea, ahorrar dinero y retornar a Trujilio, su idea era
volver a los dos afios a Trujillo para seguir estudiando. A su
llegada & Barcelona, en toda la efervescencia en la prepara-
cidn de las Olimpiadas de Barcelona 92, empieza a trabajar
como pedn de obra durante el dia y de telefonista por la noche
y los fines de semana, lo que le permite adquirir experiencia y
conocimientos del sistema empresarial espafiol. Trabaja en di-
ferentes empresas durante cinco anos y vive las experiencias
y los obstaculos de un inmigrante ilegal, pasando inclusive tres
nocheés en una comisaria por no tener permiso de trabajo y
residencia. Subsana este enorme inconveniente gracias a la
confianza de un amigo gallego que le hace una oferta de tra-
bajo como empleado domestico en el afio 1997 debido a ello
obtiene su tarjeta de residencia y posteriormente trabaja como
auténomo a partir de ese afio en reformas, logrando adquirir
experiencia y conocimiento del mercado.

En agosto de 1998 despues del nacimiento de su hija, una
triste noticia ensombrece su vida, la inesperada muerte de su
padre, este hecho le obliga a viajar a Peri. A su retorno a Espa-
fia decide formar su primera empresa: Instalaciones Holguin
S.L en memoria y ejemplo de su padre, ese afio inicia su acti-
vidad empresarial en el campo de las reformas, la labor que
casl siempre ejercen los emigrantes, con el fin de no sdlo

hacer esas pequeias reformas de pisos o locales sino de tener
una empresa seria y solvente. Gracias a esta importante nota
diferencial desarrolla su actividad y logra expandirse con el
apoyo de un peguefio grupa de empleados.

En los inicios de esta empresa recibe el apoyo de sus her-
manas y peco a poco Se va desarrollando como una empresa
de reformas en Barcelona; ganando confianza y aceptacion en
el mercado espafiol, por |a calidad demostrada en el trabajo
realizado. Esto le permite introducirse en el mantenimianto in-
dustrial; llegando a firmar su primer gran contrato de manteni-
miento con La Caixa de Barcelona. Posteriormente trabaja rea-
lizando mantenimiento con otras entidades financieras como
Banesto, Ibercaja, Caixa de Catalunya, Caixa de Sabadell efc.;
y a través de la empresa Ramel trabaja en la modalidad de
subcontratacion para otras grandes empresas como Sanyo,
Ford, Nabisco, Danone, Seat, viajes Iberia, Dupont, Fishet, Mer-
cedes Benz , ...etc; desplazéndose a trabajar por toda Espaiia.

En el arfio 2000 y con el apoyo de sus hermanos deciden
ampliar su trabajo fuera de Espafia realizando montajes en fe-
rias y tiendas en las principales ciudades europeas como Lon-
dres, Paris, Bruselas, Frankfurt, Vienecia, Amsterdam, Ginebra,
Lisboa inclusive en Pekin, Moscl y Atenas.

En el afio 2002 forma la empresa Fincas Nuria, en homenaje
a su primogénita, dedicada a la gestion inmaobiliaria, y con el
apoyo de Instalaciones Holguin, S.L. se dedican al negocio in-
mobiliario;: compran, reforman y venden pisos, objetivo basico
para el desarrollo de su empresa, ademas forma parte en ofras
empresas: Smodec Internacional y Reformas Integrales.
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ruracidn del Evento por parie del Sr. Fedro Velarde, Presiden

Frfeprantes de da Mesa de Honor de iquierda a derecha S Joan Canals, te de la Cdmara de Comércio de Peri en Espaia

director de Reluciones fnstigmcionales de Trefull Nocional;
Se. Pedro Velarde, Presidente de la O el de Pert en
Espatia: Hble: Sr Pere Exteve, Consefler de Comerg, Turisme { Consum
de la Generalitet de Catalunya, 5 Augusio Thornberry, Cénsul Gene-
ral del Pere en Barcelora; Svg. Lauvg Rajas, Presigenis de Fasoowcat

: 8. Pedro Velorde, Hble. Sr. Pere Esteve v El 8¢ Augusto Thaornberry, Chnowl General del Pora
catrega la placa de recarocimicnte wl Se. Ricarde Holj
taria de Instaleciones Holguin, 5. L

Burcelang,

8r. Augusto Thoraber Wi, propie-

El Sr. Joan Cawais, director de Retaciones Inittricionales de Fomeni L Sra. Lawra Rejas, Presidenta de Fasamcal, éntrega la placa
del Treball Nacianal, entrees la placa de reconocimiento o la Sra. de recanccimiento al S Pedve Albornoz Mantille, propictario
Gtrvanne Botton], propietaria de Tefevirs, 8. L del Grupo Clieko.
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El Hble. Sr. Pere Esteve, Conseller de Camery, Turisme | Consum de la 7 g D Carlos Gradilerma Morin
Genergliiar de Cavalunve, enrega la placa de reconocimienie al Dy, Cay Gamarra, Sra. Gievanna Boctoni, Sr Ricarda Holguin v Sn Pedro Al-
los Guillermo Maorin Gamarra, Presidenie de fo Fundaciin Moris, Pinrmiins,

Les hermanoy Buenaiio Castro, brindan con la Ficeconsui del Perti en Brindis con pisco sour de personalidades asistentes of eventa,
Barcefona, Srq. Gabricla Fazguez Rivasplaia.

La famitia Holguin af complets, eon el St Corsul Auwgusto Thovnberry, D guiendn o derecha: Hble, St Pere Lsteve,
8 Auguste Thaornberry, Sr Pedve Velarde y
& Peddror Chavce



TELEVINS, S.L.

Gimrauna Bottoni Rivera es ejemplo de tenacidad y
capacidad emprendedora. Nacid el 18 de junio de 1970,
curso estudios primarios y secundarios en el colegio Bilingue
Maria de los Angeles (Lima). De su padre heredd su
capacidad de frabajo y responsabilidad, es retirado de la
Marina de Guerra del Perd, se llama Benjamin Bottoni Agurto,
y de su madre |a locuacidad y capacidad de convencimiento,
ella se llama Maria Felicia Rivera Monteverde.

Con miras de seguir estudios universitarios viajd a la
ciudad de Guayaquil, en la Universidad Estatal del Guayas
en la Facultad de Quimica y Farmacia (primer ano), estos
estudios |os alternd como ejecutiva comercial de alta
perfumeria, en pocos meses llegd a ser jefa de equipo. El
contacto con la actividad comercial reoriento su interés
profesional y decididé dejar los estudios de quimica y
farmacia, este hecho cobra singular importancia debido que
@ su llegada a Espafia en el ano 1990, exactamente a la
ciudad de Madrid, su formacion académica la enfocd a las
ciencias empresariales estudiando en la Facultad de Ciencias
Empresariales de la Universidad Complutense de Madrid,
obteniendo su licenciatura en 1996.

Finalizada su formacidn universitaria se traslada a Valen-
cia, la capital del Turia, basicamente por motivos familiares,
ya gue toda su familia reside en esa ciudad.

En Valencia empezo su andadura empresarial, su primer
trabajo lo consiguid bajo la modalidad de précticas
empresariales como secretaria de direccion en una empresa
multinacional del Sector Madera. En esta empresa trabajo
con ahinco, lo que le sirvio para que la direccion valorara su
trabajo y le ofrecieran un contrato de trabajo indefinido. A
pesar de ello no queria seguir desempenandose como
secretaria ¥ tomd |a decision de poner en practica lo
aprendido en fa facultad de ciencias empresariales; formo
SU empresa.

En el afo 1997 se Inicla como autdnoma. El afio 1889
creo Televins, S. L., como toda empresa recién creada sus
inicios fueron duros sin ayudas ni subvenciones oficiales,
pern poco a poco la empresa fue creciendo. En ese entonces
contaba con una sola vendedora, realizando el repario de
los pedidos la misma Giovanna Bottoni en su coche par-
ticular, hoy Televing cuenta con 2 furgonetas propias de
reparto, 20 empleados (todos espaiioles) y una cartera de
2000 clientes en activo, la empresa esta creciendo gracias
ala confianza depositada por sus clientes y proveedores.
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Televins, S.L. es una empresa que se dedica a la
distribucion de vinos y cavas artesanos de diferentes zonas
de Espafia mediante la venta telefonica, para lo cual la
empresa realiza 2 cursos al afio de formacién para
empleadas nuevas, que se quieran incorporar al equipo, en
el hotel Astoria y ademads lleva a cabo un reciclaje de
telemarketing.

Para afrontar con éxito el reto que supone llevar una
empresa, Giovanna Bottoni complementd sus estudios con
un Master en Direccion y Gestion de Empresas, cursos de
enologia y también un Master de Enologia avanzada y
especializada en a Escuela Enologica de Utiel, Requena (Va-
lencia): asi como cursos de ofimatica e inglés.

TELEVINS PERU

El proyecto de instalarse en Perd nace en base a la
confianza en el capital humano que su propietaria cree que
puede habar en Pert. Su objstivo es instalar oficinas y
tiendas de ventas en Perd para dar a conocer los exquisitos
vinos Espanoles a todos los peruanos, pero quieren darlos
a conocer de una manera accesible a todos los bolsillos,
También tiene como finalidad montar un equipo de venta
para que visite las provincias de Pert dada la centralizacitn
en la ciudad de Lima.

Para este proyecto Televins, S.L. cuenta con el
asesoramiento y la ayuda de la Camara de Comercio de
Perd en Espaa.




GRUPO CITEKO

Pedro Albornoz y sus hermanos Victor e Hipdlito llegan a
Espafia el afio 1979, radican en Barcelona, a la que consi-
deran su segunda tierra. Pedro Albornoz Mantilla nace en la
ciudad de Trujillo, Perd el 16 de Mayo de 1953, hijo de Pe-
dro Albornoz Aguirre (Huanuco),y de Isabel Mantilla Vidaurre
{ Moche — Trujillo). Casado con Irma Loje Ledn (Chimbote),
tienen 4 hijos Jordi, Didmenes, Pedro y Belén, en Barcelo-
na nacen fres de sus hijos, viven en Valldoreix, donde tie-
nen un restaurante Kusi Wasi, especializado en comida pe-
ruana. Pedro Albornoz tiene una famiiia participativa, sus
hijos mayores y esposa trabajan en |la empresa. Practica
deportes, sobretodo |as artes marciales, 8s un amante de la
naturaleza y se considera un guerrero del espiritu.

Los inicios empresariales de los hermanos Albornoz se en-
cuentran en el sector industrial,
por su formacion previa en Perd,
Pedro Albornoz estudié Técnica
Industrial en el Instituto Chan-
Chan de Trujillo, complementa esta
formacion con diversos cursos en
la Universidad Politécnica de
Catalunya asi come en la Escuela
Industrial. Al comienze fabrican
aparatos y maquinas para gim-
nasios, montan sus propios gim-
naslos dedicandose a esta acti-
vidad durante varios afios.

Esta primera etapa les sirvio
de base para crear Ingenieria de
Sistemas Barcelona, 5.L., empresa dedicada al montaje de
cuadros eléctricos y automatizacion, ofreciendo sus servi-
cios al sector industrial de Catalunya, con especializacion
en electricidad neumatica, refrigeracion, climatizacion, elec-
trodomésticos y maquinaria de hosteleria. Esta especiali-
zacion le ha permitido ejecutar trabajos para empresas de
renombre, como la elaboracidn de cuadros de
automatizacion del tren de alta velocidad (AVE) Madrid -
Sevilla, en las empresas fabricantes de vehiculos: Ford, Seat,
Nissan, Opel, realizando cuadros eléctricos para los trenes
de pintura, soldadura e instalacion de prensas, en Repsol,
construyendo las cabinas de andlisis y centrales de mando,
realizando trabajos de neumatica y soldadura automatica.

Continuando su trayectoria ascendente, la empresa decide
participar en el sector hosteleria, haciéndose cargo del mante-
nimiento de la maquinaria de importantes restaurantes (Bocatta,
Kentucky- Fried Chicken) v hoteles de Barcelona. Del mismo
modo en el sector electrodomestico participa teniendo a su
carga el servicio oficial de instalacién y mantenimiento de
Carrier, Daikin, LG Electronics y calderas Tuareg, AEG, Philips,
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New Pol, Balay, etc. Instalan todo tipo de climatizadores para El
Corte Inglés, Hipercor y otras grandes superficies como
Carrefour, Alcampo, Makro, Electro Galery, etc.

Las empresas del nicleo familiar que integran el Grupo
Citeko en Barcelona son: Ingenieria de Sistemas Barcelona,
§.L., Citeko Industrial, 5.1, Citeko Hispanoamericana de
Servicios, S.L.

También participan en el campo de la ensefianza e imparten
cursos de Frio Industrial y Aire Acondicionado en colaboracion
con diversas instituciones. Sus centros de ensefianza estan
ubicados en Barcelona en la G/, Pedro [V, 161 y en la Cf. Gav4,
19, tienen instalaciones adecuadas (laboratorios) para propor-
cionar una formacion tedrico- practica acorde al avance tec-
nologico actual, ademds cuentan
con una metodologia y sistema
propio de ensefianza.

Consolidada su actividad em-
presarial en Espafia, los herma-
nos Albornoz deciden en 1335
crear en Peri la empresa Citeko,
5.A. con el objetivo de instalar
una planta procesadora para el
sector agroindustrial, cuentan
para ello con una drea de 10 has,
en Sullana (Piura) asl como para
ensefiar su especialidad Frio In-
dustrial y Aire Acondicionado para
ello cuentan con equipos, magui-
naria de refrigeracion e implementas de laboratorio.

A la fecha el grupo Citeko esta desarrollando una red de
franquicias en toda Espafia para personas con deseos de
superacion y capacidad para tener una empresa propia, pro-
porcionandoles formacion tedrico-practica, asesoramiento
y capacitacion en ventas, servicio técnico, instalaciones y
servicios en el sector de refrigeracitn y aire acondicionado,
mercado en constante expansion.

La empresa emblematica del grupo, Ingenieria de Siste-
mas de Barcelona, 5.L., para las actividades que realiza ha
iniciado el proceso de obtencidn del Sistema de Calidad S0
9001-2000. Acreditada por ENAC a través del Laboratorio
General de Analisis y Ensayo (LGAI)

Desde la Camara de Comercio de Perl en Espaiia envia
un salude a la gran familia peruana, con el deseo de estre-
char lazos de hermanamiento fratemal, fortaleciéndonos en
esfuerzo, trabajo y superacidn en nuestras empresas para
alcanzar nuestros objetivos.



El Doctor Carlos Morin nace en Lima (Peru) el 15 de Sep-
tiembre de 1944, de padre Francés, Carlos Alejandro Marin
y madre Peruana, Rosa Gamarra Villacorta. Realizd sus es-
tudios escolares en el Prestigioso Colegio Britanico Markham
College (Miraflores). Su padre fue Director Médico de la Cli-
nica “Maison de Santé" (Lima). Médico especialista en
Ginecologia, fue su padre guien probablemente influyé como
s facil de entender en la eleccion de dicha especialidad
por parte de su propio hijo. Los origenes franceses de su
padre le llevan a cursar parte de su carrera de medicina en
Burdeos (Francia) licenciandose unos afios més tarde en la
ciudad de Barcelona (Espafia), Realiza su especialidad en
Ginecologia y Ohstetricia en el Hospital Clinico y en el Hospital
San Pablo de dicha ciudad. Es durante su especialidad en
Laparoscopia donde encuentra las verdaderas raices de su
vocacion en lo que destaca, convirtiéndose en pionero en
Cirugia Endoscapica, en Espafia.

Su vida durante la especialidad se ve fracturada emocional
y profesionalmente en un lapso de tiempo en el que opta
por regresar al Perd por razones de salud de su padre. En
Peri crea dos centros emblemdticos en Medicina Preventiva
en la Avenida Areguipa en Lima. El ultimo de ellos MEDISERF
probablemente despierta su interés y capacidad empresarial.

Residente en Catalufia hace 43 aios, hace 25
aproximadamente estahlece la primera Clinica de Dia
especializada en Salud Reproductiva. Tal y como consta en
los anales del Instituto Cataldn de Salud, se inaugura la
Clinica E.M.E.C.E., primera clinica en Cafalufia especializada
en Interrupciones Voluntarias de Embarazo. Tres afos
después, se inaugura la Clinica Ginemedex, que se
transforma en la 1* clinica donde se realiza la primera
Histerectomia por via Laparoscopica (Cirugia Endoscopica).

Asi mismo durante las Olimpladas de 1992, que tuvieron
lugar en Barcelona, se realiza el “1er Congreso Mundial
en Cirugia Laparoscapica en Ginecologia” con aplicacion
de la téenica laser como fuente de energia de un futuro
prometedor.

Ha presentado numerosos trabajos de investigacion en
los Gltimos veinte afios en las entidades internacionales
anteriormente citadas.
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CARLOS GUILLERMO MORIN GAMARRA

En la actualidad dirige sietes clinicas llamadas BARNAMEDIC
gue son de su propiedad, siendo a su vez Director General. En
Barcelona Clinica E.M.E.C.E., Clinica GINEMEDEX, Clinica T.C.B.,
Clinica Medical Diagnostic y Clinica Ginetec. Ademas de Clinica
Ginetec en Alicante y Clinica E.M.E.C.E. en Palma de Mallorca.
Ademds codirige (asesoramiento medico-cientifico) tres dlinicas
en Espafia: Instituto Ginecolgico Gelme en Vigo, Gine Almeria
en Almeria y Gine Granada en Granada.

Actualmente ha sido elegido miembro del Comité
Cientifice, Cofundador o Board Member deé numerosas
Instituciones Internacionales en Ginecologia como: AGGL,
American Association of Gynecologic Laparoscopists, ISGE,
International Society og Gynecologic Endoscipists, ESG Eu-
ropean Society of Gyneacologist, N.A.F., ISAD, ANCIC,
FIAPAC, Fédération Internationale de Professionels de
I'Avortement et de la Coniraception, SEG, etc.

Hace cinco afos la suma de voluntades de ayudas sociales
experimentadas en las clinicas dirigidas por el Dr. Morin, se
convierte en la creencia de participacian en la plena infegracion
de mujeres inmigrantes en la Comunidad Catatana, dando lugar
al nacimiento de la Fundaeidn Morin que por definicidn se
presenta como “Centro Multicultural Referencial para la Mujer
Inmigrante" con sede en Barcelona, accién biopsicosocial a
nivel nacional y proyeccion a nivel internacional.

Se organizan desde entonces viajes sanitarios anuales en
parte de Latinoamérica (Per(, Bolivia, Nicaragua, Costa Rica.. )
con aportaciones economicas y capacitacion profesional en
Ginecologia y Obstetricia y en Cirugia Laparoscapica.

EI Dr. Morin esta muy especialmente agradecido al entorno
cultural, humano y destacadamente vanguardista que de-
fine la Cultura Catalana, como queda reflejado en su recien
galarddn recibido en Marzo del 2004, por la Camara de
Comercio de Pert en Espaiia.

Ademés sabiendo con total certeza que side algin triunfo estaramos
hablande, se lo deberia a las Mujeres que siempra fueron motivo
de respeto, compransion y positiva referencia en su vida.

“Peruano de raices, Multicultural de corazon...”

Abril, aho 2004
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Actividades de la Fundacién Morin

La Fundacién Morin se define como “Centro
Multicultural Referencial en Salud Reproductiva para la
Mujer Inmigrante”.

La Fundacidn es un centro referencial en la atencidn
sociosanitaria, cuyo objetivo prioritario es la plena integra-
cion de la mujer inmigrante en nuestra cultura. Todas las
acciones realizadas para llevar a término nuestro objetivo
se inscriben dentro del ambito médico (Ginecologia) asi como
el social (apoya psicoldgico y talleres de Formacion Ocupa-
cional}.

Todas estas actividades tienen una comprometida inten-
cion de convivencia comunitaria y por ello poseemos “uni-
dades de vigilancia® en los Distritos en los que se encuen-
tran nuestras sedes: Distrito de Sant Adria (Aula de aten-
cion social), Distrito de Sarrid-Sant Gervasi (Clinicas cola-
boradoras en atencidn sanitaria y Oficinas Centrales) de Bar-
celona (Espana).

Ademas de nuestra accion a nivel nacional cotidiana, los
profesionales médicos (enfermeras y trabajadores sociales)
colaboradores de la Fundacion han realizado diversos via-
jes de cooperacidn sanitaria a diferentes paises de
Latinoamérica (Pert, Bolivia, Nicaragua, Costa Rica) duran-
te estos dltimos diez anos.

Los proximos proyectos de la fundacidn se pueden resu-
mir en esta serie;

- Abril 2004, taller de actualizacidn sobre la nueva Ley
de Extranjeria (Post elecciones) Promotora, Sra. Verdnica
Bolivar (Abogada del Consulado General de Venezuela)

- Septiembre 2004, entrega del 1er Premio de investi-
gacidn Biopsicosocial sobre Inmigracion en Europa . Di-
cho premio sera entregado por el Presidente de FIAPAC
(Fédération Internacionale des Professionels de
I'Bvortement et de la Contraception) M. Christian Fiala -
Septiembre, Viena (Austria) Premio en metélico de 2000
Euros

- Septiembre 2004, la fundacion coparticipa en pro-
gramas de inmigracion en los Paises del Este (Congreso

de la ESG, Hungria) toma de contacto con asociaciones,
ONG que traten la exploracion in situ del tema

- Noviembre 2004, viaje a Cajamarca (Perd) En tiem-
po de evaluacion de costes, disponibilidad de medios,
poblacion estudiada, participacion conjunta tanto de en-
tidades como del equipo sanitario; con el fin de desa-
rrollar €l ambito de la Cirugia Laparoscopica Ambulatoria
en Salud Reproductiva y capacitacion y docencia en nue-
vas tecnologias para profesionales autdctonos.

- Para ello se esta coordinando y colaborando estre-
chamente con el Gobierno Regional de Cajamarca (Pre-
sidente, excl. Don Felipe Pita Gastelumendi)

- Marzo 2005, entrega Beca Nacional al estudio
sociocultural en Catalufia como epicentro de centros de
estudio del resto de Espafa.

Coparticipantes como miembros de la Comisidn Cali-
ficadora en dicha entrega: Consulado General del Per(,
CDI‘ISB]CI de Consulta del mismo consulado, FASAMCAT.

Premio en metélico: 2000 Euros

- En estudio (Noviembre 2005); viaje tutoria de Giru-
gia Endoscopica Avanzada e intercambio multicultural
en la ciudad del Rosario en Argentina. Coordinadores,
Dr. C. Morin y Dr. D. Dallari




JAVIER CASTRO BUTRON

Javier Castro Butrén nacié en el Callao, provincia Consti-
tucional de Perd. Llego a Espafia el 22 de febrero de 1986.

Al llegar a Espafia los estudios que tenia Javier Castro
gran la secundaria y unos afos en la Facultad de Ciencias
de la Comunicacion en la Universidad San Martin de Porres
(Lima - Pert). Su Unica preocupacion era poder seguir es-
tudiando y trabajar, para no defraudar a sus padres que
habian confiado en él. Con dicho fin decidid viajar a Barce-
lona en donde logro empezar a estudiar y
trabajaba a la vez. Al principio supuso un
gran sacrificio, pero con un gran esfuerzo
consiguit estudiar en un instituto de For-
macion Profesional la especialidad de Ana-
tomia Patoldgica, la que termind
exitosamente y se gradud como Tecnico
Especialista en Anatomia Patoldgica.

Siempre con la intencion de sequir espe-
cializandose en ésta area de la salud, in-
gresd en la Universidad Privada Gimbermnat,
adscrita a la Universidad Autdnoma de Bar-
celona, para estudiar Fisioterapla, carrera
detres afnos, obteniendo el Diploma corres-
pondiente.

Posteriormente, con el animo de seguir especializandose
en esta actividad, estudié un Postgrado de Fisioterapia
Deportiva en la misma universidad, lo cual le ha servido y
permitido trabajar como profesor de Fisioterapia Deportiva
en la Escuela Sanitaria Confederacion de Empresarios del
Baix Llobregat de Barcelona y colaborar con el Instituto Pe-
ruano de Deporte y con la Asociacién de Peruanos de Profe-
sores de Educacion Fisica tanto en la técnica de masaje,
vendajes y lesiones deportivas, impartiendo clases a profe-
sionales del mundo del deporte y sanitarios en general.

En su experizncia profesional ha participado en diferen-
tes eventos y competiciones internacionales como las
Olimpiadas de Barcelona de 1992, 5° Campeonato de Atle-
tismo en pista cubierta de Barcelona en el afio 1995, Trofeo
de Tenis Conde Goda de Barcelona en los afios 1995 y 1999,
asi como en el 10* Campeonato de Catalunya de Kenpo
Karate Open 1998 Barcelona. En Perl ha participado por
invitacion del Instituto Peruano del Deporte en el 1° Cursa
Taller Internacional de Rehabilitacion Fisica Deporte y Es-
cuela en Lima — Perti, mayo del 2003, entre otras.
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En la actualidad ha sido contratado por el Futbal Club
Barcelona coma fisioterapeuta del equipo de cadetes B,
este hecho a Javier Castro le llena de orgullo, pues se-
gun sus palabras “Crec que soy el segundo peruana en
estar fichado por el Futbol Club Barceiona después del
futbolista Hugo "“Chalo® Sofil, reconozco que cae sobre
mi una gran responsabilidad tanto como profesional
como peruano. por que tengo que dejar bien en alto el
nombre de nuestro querido Perd”.

Por otro lado trabaja de forma eventual
como Fisioterapeuta en el Hospital Princi-
pe de Espafia de Barcelona conocido como
Bellvitge.

Ademas de lo ya mencionado, Javier Cas-
tro tiene un pequeno negocio de foto y video,
su actividad principal es hacer reporiajes de
caracter sockal para la colonia peruana: bo-
das, 15 afios, bautizos, eventos, entre otros.
En este pequeno negocio trabaja junto con
su esposa la cual aprendit el oficio, trabajar
€n equipo les permite encargarse de todo el
reportaje. En esta faceta laboral han colabo-
rado con diversos medios de comunicacion
latina ireportajes fotogréficos), a la fecha es-
tan colaborando para la revista Imagen Latina, como foldgra-
fos cubriendo todos los eventos relevantes que se realizan en
Barcelona.

En lo personal se casd con una catalana, de esta unidn
nacieran sus dos hijas Laia y Neus, estas pequefias les lle-
nan de felicidad y son motive de orgullo y la razon de sus
esfuerzos.

Lo curioso de todo esto es que casi la gran mayoria de
sudamericanos en general y los de la colonia peruana en
particular conocen a Javier Castro como fotdgrafo mas co-
nocido como el “paparazzi® de los peruanos ya que ha sido
gl primer fotograto peruano involucrado en todas las activi-
dades peruanas y sudamericanas en general y casi nadie
sabe de su labor como fisioterapeuta,

Javier Castro tiene proyectos y planes para el futuro: A
corto plazo tiene pensado poner un centro de rehabilitacion
fisica para todo tipo de patologias tanto en Barcelona como
en Perd.



NINOSKA PALOMINO OLANO

Nace en la incontrastable ciudad de Huancayo, de-
partamente de Junin, ubicado en pleno centro del Perd.
Sus padres Luis Palomino Abad v Juana Alicia Palomino
Vega, ambos fallecidos. Su padre, periodista y escritor,
destacado poeta recibid los Laureles de Oro en Chile y
Panama por sus diversas obras literarias, de &l se pue-
de decir que no fue profeta en su tierra y que sus meri-
tos fueron reconocidos en otros paises.

Ninoska se educo en Huancayo, realizo estudios uni-
versitarios en la Univeérsidad Nacional del Centro en la
Facultad de Ingenieria Agricola, En la ciudad de Lima
realizé  estudios de
Hosteleria y Turismo en &l
Instituto Cetur. Debido a la
crisis politica, econdmica y
social que atravesaba el
Perd durante la década de
los ochenta, sobretodo por
el terrorismo es que decide
cambiar de rumbo junto con
sus hijas Andrea y Ximena.
Como buena wanka
aguerrida y luchadora, de-
cide empezar una nueva
vida en Espafia.

Liega a Barcelona en el
mes de abril del ano 1989
con fodas las ilusiones de labrarse un porvenir, a pesar
de tener a dos hijas a su cuidado, haciendo ingentes
sacrificios se decide por el negocio de |a hosteleria, en
un primer momento queria aplicar sus estudios univer-
sitarios de Ingenieria Agricola, pero |después de cons-
tatar el gran desarrollo turistice de la ciudad condal de-
cide apostar por la hosteleria, basicamente por la comi-
da peruana con el afdn de dar a conocer la misma al
gusto catalan, espafiol y europeo .

Abre su primer Restaurante “Café Ninoska” ubicado
en pleno centro turistico de la Villa Olimpica donde ofrece
a sus comensales no solo la deliciosa comida peruana
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sino también la comida calalana y espafiola en general,
Paralglamente y con un sano deseo de superacion y sa-
cando tiempo a su trabajo y a su familia estudia en
Bussines Online en el Wall Street Insitute y Restaura-
cion y Hosteleria en el Gremio de Hostelaria de Barcelo-
na, esto le permite contar con las herramientas basicas
para regentar con éxito su negocio.

Asimismo, durante la década pasada y por los lazos
tamiliares se “trae" a sus hermanos para que trabajen
en esta tierra gue tantas satisfacciones le ha dado; asi,
en Barcelona residen Angel
{Director Ejecutivo de un
conocido restaurante bar-
celones), Luis Augusto (res-
tauracion) y Juan Carlos
que regenta su propio ne-
gocio y gue comparte con
ella la administracién de
otro restaurante que ofrece
comida tipica del Perd y
Ecuatoriana y pollos a la
brasa al estilo peruano.

Sus hermanos vinieron
con la documentacién en
regla, Ninoska se encargd
de brindarles no sdlo su
apoyo moral sino material
cuando se instalaron en Barcelona. A la facha todos ellos
tienen la nacionalidad espafola y se sienten plenamen-
te integrados en la sociedad catalana.

El restaurant de Ninoska fue seleccionado en el afio
2007 por el Gremio de Hosteleria de Catalunya para par-
ticipar en “La volta al mon en vuitanta plats” en repre-
sentacion de Perd. Ninoska es una mujer emprendedora
que vive feliz no sdlo por sus negocios sino también por
su nuevo retofio Ninoska Paola fruto de su actual com-
promiso con Byren Albdn con quien trabaja en sus res-
taurantes.
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FINANCIAMIENTO PARA
INMIGRANTES EMPRENDEDORES

Encontrar la financiacion es el eterno problema de aquellos inmigrantes que deciden emprender una actividad
empresarial. La financiacidn es uno de los pilares de las pymes. Establecer una empresa, renovar la maquinaria,
pagar a los proveedores sin haber vendido antes la mercancia son procesos muy costosos, que obligan al emprende-
dor a disponer de una importante cuantia de recursos propios.

Ante | necesidad de recursos, los bancos han puesto al Servicio de la pyme multitud de productos para facilitar su
solvencia econdmica. Si un empresario necesita dinero, en primer lugar debe solicitar uno de los préstamos del
Instituto de Crédito Oficial (ICO). Esta entidad, adscrita al Ministerio de Economia, posee unos créditos con un tipo de
interés mas bajo que las entidades privadas, un largo plaze de amortizacion y una gran simplicidad en la tramitacion.

El ICO cuenta con la linea Pyme 2004, que financia todo tipo de inversiones inmobiliarias, actives inmateriales
tecnologicos g incluso los gastos de constitucion de una empresa. La pyme tendra que amortizar [a inversion en tres,
cinco o siete afios a elegir,

Los bancos v las cajas son los encargados de estudiar y aprobar la solicitud para conseguir este tipo de créditos. En
ningun caso, la entidad cobrara comision por apertura, estudio o dispenibilidad a la empresa gue solicite el crédito del
ICO. En la actualidad hay mas de sesenta bancos y cajas en las que se puede suscribir el préstama del ICO.

Pero en el supuesto de gue no lo aprueben las entidades bancarias, existen otras vias de financiacion a las que se
podra tener acceso, Asi, las personas que deseen solicitar un microcrédito para autoemplearse o que esten trabajando
por su cuenta con dificultades de financiacion y sin obtener respuesta del banco por falta de aval, deben presentar su
proyecto de empresa a una de las entidades de la red de apoyo de la Fundacié Un Sol Mdn que validara este proyecto,
y lo apoyard durante toda la vida del microcrédito.

Ademas, existen las polizas de créditos para las empresas, en las gue la entidad bancaria permite una financiacion
flexible e inmediata para hacer frente a las necesidades de tesoreria gue se puedan producir en la actividad habitual
de su negocio. Se trata de una linea de crédito de la que podra disponer hasta un limite preestablecido.

Ante un tema de gran trascendencia para el colectivo de inmigrantes afincados en Espaiia, la Camara de Comercio
de Perl en Espana ha decidido desarrollar unas Jornadas informativas sobre créditos y productos financieros existen-
tes en el mercado financiero espaiol a fin de orientar a todos aquellos que quieran emprender su propio negocio.

SEMINARIO

CREDITOS PARA INMIGRANTES
EMPRENDEDORES

Jueves 27 pe Mavo pe 2004, A Las 19,00 HoRas
SaLs H - FomenT peL TREBALL NACIONAL
Via LAYETANA, 32 - 34 - BARCELONA




FORMACION

Oferta_
Formativa

FORMACION PRESENCIAL

YGISTICA

INTERNACIONAL

COMERCIO
INTERNACIONAL

ILI FORMACION oficce dos Diplomas v dos Masters concebidos para formar a los participantes
en una vision global del sector de la logistica v el comercio imternacional, gue permita una correcta toma

de decisiones en ¢l complejo entorno empresarial,

DIRIGIDOS A:

* Profesionales de empresa con experiencia en el
sector

*» Directores y Responsables de Departamento

=% aguellas personas con formacion superior que
por razones de su cargo necesitan ampliar sus

OBJETIVOS:

* Desarrollar en los participantes las capacidades
necesarias de las empresas del futuro
proporcionando uma visidn global del sector de
la logistica el transporte maritime y ¢l comercio
internacional.

conocimientos.

Los cursos se imparten en el CFR (Centro de Formacién y Reuniones) del Service Center de la ZAL
{Zona de Actividades Logisticas) del Puerto de Barcelona, ubicado en ¢l corazén de la Barcelona logistica.

FORMACION ONLINE

[STICA INTEGRAL

Los programas desarrollados por ILI Formacién

TEMARIO DEL CURSO Horas
junto con las entidades colaboradoras estan basados | Introduccion a la Logistica 20
en una orientacidn practica y de aprendizaje enun 2 Aprovisionamiento y Compras 4
contexto real, combinando las metodologias @ Logistica Industrial "Produccion” 4i
pedagdgicas de formacion presencial, a distanciay 4 Gestidn de Almacenes 40
e 1z contando con una avanzada plataforma 5 Gestién de la Calidad Total 40
an-line en nuestra web (www ilionline.com), todo 6 Gestidn de la Comunicacion 40
ello ofrece a nuestros alumnos una inmejorable 7 Outsourcing de Servicios Logisticos Al
eficiencia ¢n su proceso de aprendizaje centrandose ¥ Gestién de la Distribucion Fisica 40
en una formacion de calidad que responda a las Y Logistica Inversa y Sensibilizacion 40
expectalivas, permitiendo crear profesionales Medio Ambiental

altamente valorados por las empresas del sector. 10 Gestidn del Transporte ETH]

BENEFICIOS:

* Obfener una ¥isién que permitird concebir la gestson logistica de la empresa como una herramienta estratéeica
* Acceder a la informacitn y el know-how de las empresas mas representativas ¢ importantes del sector.
= Acceder a la bolsa de trabajo.

http://www.ilionline.com

Informacion y prematricula;
Teléfono: +34-93 552 58 40 * Fax: +34-93 552 58 01 = E-mail: info@ilionline.com
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